TODAS LAS COMISIONES SON EN DOLARES

1. El asociado podra ser:
a. Plan Networkers
b. Empresario Independiente

a) PLAN NETWORKERS

Te conviertes en Empresario veoVida cuando celebras un Contrato de Distribucion
Mercantil Independiente y adquieres la membresia PLAN NETWORKERS. (no incluye
productos).

Inversidn Unica. 100 Ddlares es igual a 100 puntos, en la siguiente quincena puede comprar
producto con 50% a partir de 60 puntos.
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PATROCINIO RANSFERENCIA
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ACTIVARCION PAGINA WEB VIAJE LIDER

PATROCINIO
Bono que paga al patrocinador el 30% por el Plan Networkers generado por un nuevo socio en su
primera quincena de creacién del cddigo. No aplica en segundo periodo en adelante.

Plan Networkers
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E-COMERCE

o El Empresario Independiente obtendrda una comisiéon del 50% por cada compra que

° realice el Cliente VIP del dinero invertido. (No aplica puntos)
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. Un Cliente VIP es un consumidor final de productos, compra directamente a la fabrica
con un cédigo de Cliente VIP
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¢ El Cliente VIP tendrd un descuento del 20% a partir de su primera compra en cada pedido

¢ gue realice por E-commerce.
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. El Cliente VIP no tiene requisitos de compra minima ni compra recurrente; si desea convertirse en
empresario y obtener los beneficios del plan de regalias deberd completar 360 puntos, adquirir la

’ membresia . y enviando un correo a soporte@veovida.com
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Atencidn al cliente.
Orientacion cierre.
Envié de producto final.
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Seguimiento.

2 Promociones, producto,
zoomdesalud.
Consulta Nutricion.
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sitioweb =~ N
personalizado

Cliente VIP

TRANSFERENCIA
Tranferir su comisiones ganada a otro usu

TRANSFERENCIA DE DINERO EN LINEA
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ACTIVACION
Tranferir sus comisiones ganadas a un socio nuevo (acceso a activacion)

3 reclamos:
ler reclamo, un mes de suspecién de cédigo.

2do reclamo, dos meses de suspencidon de cédigo
3er reclamo, cddigo suspendido e eliminado. @ f

® RECONSUMO
e Comprar con comisiones ganado (todos los productos veoVida)

PAGINA DE PROSPECCION

Pagina de prospecién (pagina de captura) pagina de presentacién de negocio veoVida que
le ayuda prospectar en linea.
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Los prospecto se afiliard directamente con el link de afiliado para el negocio.

Atencidn al cliente.

Web Personal _?prospecto ________ sistente virtual
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Orientacion cierre.
r Envié de producto final.

Seguimiento.

2 Promociones, producto,
zoomdesalud.

Consulta Nutricién.




® VIAJE CON LIDER RUBI / DIAMANTE

Al llegar 5,000 afiliaciones en PLAN NET WORKERS participa en viajes
internacionales.

CONDICION

®  *Ser seguidor en faceboock, compartir, postear, me gusta, en veoVida.

o *Redacta tu resefia en google: comparte tu experiencia, valorar el sitio, toca las estrellas.
* Estar activo como minimo 60 puntos personales.

* Estar presente en el evento noche de éxito de veoVida. (premio de viajes).

(Los 20 ganadores viajaran)
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Plan de regalias

1. El asociado podrd ser:
a. Plan Networkers
b. Empresario Independiente

b) EMPRESARIO INDEPENDIENTE

Te conviertes en Empresario veoVida cuando celebras un Contrato de
Distribuciéon Mercantil Independiente y adquieres la membresia y los primeros
productos que te sumen 100 puntos como minimo en la quincena correspondiente a la
inscripcidn, y apartir de ese momento podrds comenzar tu carrera como Empresario
Independiente.

La actividad del Empresario Independiente veoVida estd regida por el Plan de Regalias
gue a continuacidn se expresa y brinda la posibilidad de generar ingresos en funcidn
de la comercializacion y/o venta de los productos que el Empresario Independiente
compre con el descuento respectivo y de las regalias que la actividad comercial de la red
genera en funcién de su volumen de negocio en particular.

oooouoooouoooouocompraba’sicasooouoooouoooouoo

lra compra
20% Compras de 20 puntos a + 20 puntos a +
30% Compras de 40 puntos a + 40 puntos a +
40% Compras de 100 puntos a + 100 puntos a +
50% Compras de 360 puntos a + 360 puntos a +

* Los descuentos de 20%/30%/40%/50% se aplican por compra de los
productos.

2da compra
20% Compras de 20 puntos a + 20 puntos a +
30% Compras de 40 puntos a + 40 puntos a +
40% Compras de 100 puntos a 100 puntos a +

® Para comprar al 50% debe completar360 puntos acumulados.

50% Compras de 60 puntos a + 60 puntos a +
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Plan de carrera

1. Las activaciones, cierre y comisiones son cada 15 dias:
a. Comienza del 1 de cada mes y termina el 15 de cada mes.
b. Comienza del 16 de cada mes y termina el 30 de cada mes.
c. Cada ciclos comprenden en 15 dias.

e e o o o o o 0 o o 0 0 0 0 o o Ideasba’sicas e o o o ¢ o 0 0o o o 0 0 0 o o o

FEBRERO

P s ) uan raits Y 16a2s taits Y 16as

CICLO 1 CICLO 2 CICLO 3 CICLO 4 CICLO 5 CICLO 6

ABRIL MAYO JUNIO

e taits P tsaist tats P 1sai3

CiCLo 7 CICLO 8 CICLO 9 CICLO 10 CICLO 11 CICLO 12

JULIO AGOSTO SETIEMBRE

m 16 al 31 1ali15 16 al 31 lall5 16 al 30

CICLO 13 CICLO 14 CICLO 15 CICLO 16 CICLO 17 CICLO 18

OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE

m 16 al 31 1al15 16 al 31 1lall5 16 al 30

CICLO 19 CICLO 20 CICLO 21 CICLO 22 CICLO 23 CICLO 24

2. Las activaciones se realizan por ciclos (15 dfas) y mantienen activo al empresario
por 15 dias. Al final de cada quincena se evaluard dicha activacion y los volimenes
de puntos para determinar los puntajes, rangos y comisiones respectivas.
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3. Se denomina "Brazo de Poder'" al equipo, ya sea izquierdo o derecho, con mayor
volumen de puntos al término de la quincena veoVida.

o
poder

10,000 pts

4. Se denomina “Brazo de Pago” al equipo, ya sea izquierdo o derecho, con menor
volumen de puntos al término de la quincena veoVida.

1,000 pts

5. En caso ambos brazos tengan el mismo volumen de puntos, se denominara brazo de poder
al lado de colocacion.

Patrocinador’

1,000 pts
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6. Los puntos de binario se guardan o arrastran para la siguiente quincena,

con compras personales. 20puntos, dentro de la quincena.
10,000 pts / 10,000 pts
D P -

CICLO 2

CICLO 1

7. Los puntos binario se pierde de ambos lados o de poder al no estar activo con compra personales.
20 puntos, dentro de la quincena.

10,000 pts
16 al 31
CICLO 4

CICLO 3

8. El Empresario Independiente debe estar activo y calificado para poder cobrar
comisiones. Esto significa que para que un Empresario Independiente pueda al menos
participar parcial o totalmente de los beneficios del plan de regalias debe de tener la
condicién de activo.

Lo que implica realizar una compra de productos puntuables dentro del ciclo
veoVida. de minimo 40 puntos como se expresa en la tabla de activaciones
por periodo (ver tabla de activaciones por periodo "ANEXO 1").

Calificado lo que implica que tenga al menos un Empresario Independiente directo,
tanto en su equipo derecho como en el izquierdo que estén activos con 20 puntos o
mas.
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9. El volumen multinivel estd compuesto por la suma de todos los puntos de cada una
de las lineas.

10. volumen multinivel por linea estd compuesto por la suma de cada directo con sus
grupos.

ata LINEA @

1ra LINEA
2da LINEA

11. Empresario Independiente logra calificar a un rango veoVida siempre y cuando
cumpla con todos los requisitos segun la tabla de “Requisitos de rango”. (Ver Anexo 2)
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@ Plan de regalias

Regalias

[ Directo Rango Multinivel
directa Mensual
Pég. 11 Pdg. 12 Pég. 13 Pég. 14 Pdg. 15

Regalias Bono - Bono a Bono
Binario Viaje Nacional Auto Departa-
e internacional de lujo mento
P4g. 16 P4g. 17 P4g. 18 P4g. 19

Anexos

Pdg. 20
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COMPRAS VENDES
24dolar 48dolar

veoVida 12



@ Plan de regalias
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Bono
Expansion

Bono que paga al patrocinador el 15% hasta 30% del puntaje generado por un nuevo socio en su
primera quincena de creacién del cddigo. No aplica en segundo periodo en adelante.

Plan Networkers
_3

GANE BER ks
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NeTwOrKeRs
Polilínea
Paquete KIT EMPRESARIAL


([ ]
@ Plan de regalias
([ ]

Este bono esta sujeto a compras personales en cuatro periodos consecutivos mayor a los
puntos segun el cuadro 1y 2.

@ La compra en cada periodo debe ser total o parcial.

@ Solo aplican compras de reconsumo / desde la segunda compra.

Gana comisiones por realizar compras personales en 4 periodos quincenales

@ @ - @ @ @
D, & ]! GANA

O N 120 PTS. 180 PTS. 230 PTS. $ 150.00
Om 240 PTS. 400 PTS. 520 PTS. $ 370.00

\%da 14




f

L
3 o .

)

Rango

| l
g [=——=——"—"0|
Mensual

.

Recibirds mensualmente, de acuerdo al mejor rango que logres dentro del mes de calicacidn.
Si bajas dos rangos en relacién a tu mejor rango histérico, no cobras.

Oro $ 50

Zafiro $ 100

L%
V/
N e $ 150
"4
"4

Esmeralda $ 200

$ 250
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@ Plan de regalias

A partir del rango Perla el Empresario Independiente

recibe un porcentaje del volumende puntos generados

por sus lineas directas del brazo de pago vy del brazo de poder.
Elvolumen de compras del equipo multinivel estd compuesto
por la suma de los volimen es de compra de cada una de las
lineas patrocinadas directamente por el empresario.

. Regalias

. Multinivel

Cada una de las lineas tendrd un aporte maximo por
linea multinivel en cada quincenasegun se expresa en la tabla.

8% de ganancia
en VOLUMEN MULTINIVEL

Ganas 8% sin importar la profundidad, suman todoslos patrocinio y reconsumo, gana cada 15 dias.

Multinivel

Requisitos de rango

Rangos | Pt Grual muvt | VOIGEERMEN viaximo linea MLM| Maximo linea o Comision Comision
9 Para Rango de poder | Tope de Rango ope de Pago o Minimo Maximo
100 40 60

g peria 200 | 8% 4.80 47.00
N Bronce 140 40 100 200 | 8% 11.20 58.00
N Plata 270 60 210 500 | 8% 21.60 100.00

W oro 900 80 820 1,000 | 8% 72.00 200.00
N Zafiro 1,800 150 1,000 1,500 | 8% 144.00 324.00

y Rub 3,700 300 1,700 2,000 | 8% 296.00 480.00

V Esmeraida | 8,000 500 2,500 3,125 | 8% 640.00 | 1,000.00

LV Siamante | 20,000 1,500 | 5000 7,500 8% || 1,440.00 | 2,400.00
)
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@ Plan de regalias

Este bono es un porcentaje del volumen de puntos acumulados
en el brazo de pago alcanzados en una quincena determinada.
Después de cada quincena, los puntos seacumulan solo por el
brazo de poder.

Requisitos para cobrar son lo siguiente:
debe estar activo un directo patrocinado en izquierda y un directo patrocinado en derecha.

15% de ganancia

en el lado menor
del BINARIO

Ganas 15% sin importar la profundidad, suman todos los patrocinio y reconsumo, gana cada 15 dias.

° Regalias
. Binario

A
' ¢

Binario

Requisitos de rango
R Binario Binario o Co[ni_sién Comision
angos Minimo Mdéximo %o Minimo M3aximo

y Rubi 3,000 5,000 10% 300.00 500.00
KV Esmeralda 6,000 9,000 10% 600.00 900.00
LV Diamante 15,000 || 25000 10% || 1,500.00 | 2,500.00

W Bronce 15% 15.00 37.50
N blata 300 700 15% 45.00 105.00
W o 750 1,000 15% 112.50 150.00
w Zafiro 1,500 2,000 10% 150.00 200.00

vedVida
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Bono

Vla
flderazgo

El Bono Viaje se compone de 1 viaje anual. Con opcidn a calificar por indicadores.

«ese e eee . Calificacion porindicadores <« ¢ ¢« o ¢ oo oo
Se acumularan puntos mensuales siempre y cuando se cumpla con los requisitos, debiendo
llegar a la meta en puntos.

Debe mantener una compra minima segun su rango calificado desde que se empieza a
acumular el puntaje hasta la quincena del viaje.

Rango del mes Puntos Personales

1ra vez v RUBI 18 000
2da vez V ESMERALDA 100 24 000
3ra vez o mds v DIAMANTE 100 54 000

NOTA IMPORTANTE:
*La calificacién tiene un periodo de 24 ciclos.
*El Empresario Independiente deberd mantener una compra mensual minima seguiin su rango hasta completar 24 periodo.
*El Bono viaje de Liderazgo no se puede transferir a un tercero.
*El Bono se pierde si se retira de la empresa como empresario independiente.
*La fecha del viaje es establecida por la empresa, el viaje no puede ser reprogramado por el Empresario Independiente.
*Elmdximo de personas invitadas al viaje es de 1 persona para la calificacién (el puntaje es
por cada invitado). Los invitados deben ser mayores de edad.
*Si tiene un coempresario en su cédigo, se debe indicar cudl de los dos calificard al viaje, teniendo como fecha maxima de 24 ciclos
*Su ndmero de viaje cuenta desde que se afilié a veoVida. Como Empresario Independiente cuentan todos los Bonos Viajes
que ha calificado (por indicadores), excepto el Bono Viaje Especial internacional.
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Bono de automdvil: los empresarios que alcancen el rango DIAMANTE y lo mantengan durante 4
QUINCENAS SEGUIDAS se haran acreedores de un carro de USD 18.000. La empresa pagard una
prima del 20%.

El vehiculo estard a nombre del EMPRESARIO INDEPENDIENTE y la empresa pagara el saldo en
cuotas de USD 350, abonados una vez al mes a la cuenta del EMPRESARIO INDEPENDIENTE,
siempre y cuando alcance el rango DIAMANTE o lo supere al menos en una quincena de dicho

mes.

ved¥ida ]




Bono
Depar-
tamento

< .‘:‘: /

Los empresarios independientes que alcancen el rangoDiamante Embajador Corona y lo mantengan
durante 6 quincenas consecutivas obtendran un bono de hasta USD 200,000 para comprar un

Departamento u oficina.

VEOVIDA pagard una inicial del 10% vy el saldo en cuotas de hasta USD 2 000 mensuales siempre y
cuando el empresario alcance el rango Diamante Embajador Corona O SUPERIOR al menos una vez cada

mes.
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@ Plan de regalias

Anexos

- v : T

vive en abundancia
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@ Plan de regalias

Bonos

Anexo 1

| R 1 Puntaje |
lihe 22 de activaciéon
W V w 40/40/40 puntos

PERLA BRONCE PLATA

W V V 60/60/80 puntos
"4

V 100 puntos

ESMERALDA DIAMANTE

° Las activaciones / compras en su cddigo personal se realizan cada (15 dfas).
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@ Plan de regalias
Regalias
Binario

Requisitos de rango

Binario Binario Comision Comision
100 400

N Bronce 15% 15.00 60.00
w Plata 300 800 15% 45.00 120.00
W oro 750 1,000 10% 112.50 225.00
N Zafiro 1,500 2,500 10% 150.00 250.00
Viaje y Auto
y Rubi 3,000 5,000 10% 300.00 500.00
&V Esmeralda 6,000 10,000 10% 600.00 | 1,000.00
LV Diamante 15,000 25,000 10% 1,500.00 2,500.00

Multinivel

Requisitos de rango

ara Rango de poder | Tope de Rango | Tope de Pago inimo Maximo

NS i 100 40 60 200 | 8% 4.80 47.00
w Bronce 140 40 100 200 | 8% 11.20 58.00
N Plata 270 60 230 500 | 8% 21.60 100.00
w oro 900 80 820 1,000 | 8% 72.00 200.00
N Zafiro 1,800 150 1,000 1,500 | 8% 144.00 324.00

Viaje y Auto

Rubi 3,600 300 1,700 2,000 8% 288.00 480.00

Esmeralda 8,000 600 3,000 5,000 8% 640.00 1,200.00

& &<

Diamante 18,000 1’500 5,000 7,500 8% 1,440.00 2,400-00
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